
Business Intelligence

Módelo BCIN

SOLUCIÓN DE TECNOLOGÍA QUE 

LLEVARAN  SU NEGOCIO AL SIGUIENTE 

NIVEL



¿Qué es BICiN?

Es un modelo analítico que trabaja con 

datos provenientes de ERP´s y los 

transforma en indicadores de desempeño 

clave.



Solomon

Great Plains

Business One

Archivos Planos

Navision (1Q06)

Plug & Play con los siguientes ERP´s 

ITERACCION CON ERP’S

ÅEliminación de Riesgo

ÅConfianza en los Procedimientos

ÅFacilidad de Implementación

ÅSeguridad en la Inversión

ÅEscalamiento Tecnológico Asegurado

ÅParte de una estructura de Análisis bien estructurado

Ventajas
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Ventas

Cuentas por Cobrar

Compras

Cuentas por Pagar

Inventarios

Modelos de Negocio que contempla

DISTRIBUCION

Balances Generales

Estados de Resultado

Flujo de Efectivo

Indicadores Financieros

FINANCIERO

IDIOMAS DISPONIBLES  

Español 

Ingles

Contenido BICiN



También se puede 

desglozar por:

ÅVendedor

ÅCliente

ÅClase Cliente

ÅEtc.
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Pasta Dental

Jugo

Agua

Leche

Crema

Jabón

Ventas $ y #

En un Cubo, el cual es básicamente una estructura de datos que 

permite el análisis multidimensional de la información a través 

del tiempo.

¿Dónde se Almacena mi Modelo?



Dimensión
ñEs una categor²a del negocio,porla cual se puede desglosar una 

m®tricaò

Métrica o Indicador
ñEs un medici·n matem§tica de un aspecto del negocio, 

normalmente se les conoce como indicadoresò

Propiedad
ñEs un calificador de la m®trica, eval¼a si los resultados de la 

m®trica son buenos o malosò

Periodo
ñEs  el rango de fechas en el cual fue almacenada la informaci·nò

¿Cómo esta Formado cada Modelo?



Contenido Ventas

DIMENSIONES INDICADORES

Compañia Ventas $ (Moneda Base)

Articulo Ventas $ (Segunda Moneda)

Almacen Ventas en Unidades

Clase de Articulo Margen $

Linea de Articulo % Margen

4 Segmentos de Articulo Costo de Venta

Cliente BackOrder $

Clase de Cliente BackOrder Unidades

3 Segmentos de clientes Cantidad de Clientes

Estado Cantidad de clientes nuevos en el año

Pais Cantidad de clientes nuevos en el mes

Territorio Bonificaciones$

Vendedor Descuentos $

Tipo de Moneda Flete $

Tipo Documento Miscelaneos$

Folio documento Objetivo Ventas $

Fecha documento Objetivo Ventas Unidades

Unidad de Medida Objetivo de Clientes Nuevos



Tablas y 

Celdas

Escenario Ventas Periodos

Componentes 

Gráficos



Contenido CxC

DIMENSIONES INDICADORES

Compañia Importe del documento

Cliente Saldo

Clase de Cliente Saldo Vencido

3 Segmentos de clientes Saldo x Vencer

Estado Saldo a  30 dias   (Parámetro)

Pais Saldo a  60 dias   (Parámetro)

Territorio Saldo a  90 dias   (Parámetro)

Vendedor Saldo a  +90 dias (Parámetro)

Tipo de Moneda Saldo a  +x dias   (Parámetro)

Tipo Documento Dias de antiguedad de Saldo

Folio documento Dias de Rotacion de Cartera

Fecha documento Pagos

Fecha de Vencimiento Objetivo de Pagos

Condicion de Pago Objetivo de Rotacion de Cartera



Filtros

Información 

GráficaEscenario CxC



DIMENSIONES INDICADORES

Compañia importe del documento

Proveedor Saldo

Clase de Proveedor Saldo Vencido

3 Segmentos de Proveedor Saldo x Vencer

Estado Saldo a  30 dias   (Parámetro)

Pais Saldo a  60 dias   (Parámetro)

Territorio Saldo a  90 dias   (Parámetro)

Vendedor Saldo a  +90 dias (Parámetro)

Tipo de Moneda Saldo a  +x dias   (Parámetro)

Tipo Documento Dias de antiguedad de Saldo

Folio documento Dias de Rotacion de Cartera

Fecha documento Objetivo de Rotacion de Cartera

Fecha de Vencimiento

Condicion de Pago

Contenido CxP



Contenido Compras

DIMENSIONES INDICADORES

Compañia Compras (Moneda Base ) MN

Articulo Compras Unidades

Almacen

Clase de Articulo

Linea de Articulo

Proveedor

Clase de Proveedor

3 Segmentos de Proveedor

Estado

Pais 

Territorio

Vendedor

Tipo de Moneda

Tipo Documento

Folio documento

Fecha documento

Fecha de Vencimiento

Condicion de Pago



Contenido Inventarios

DIMENSIONES INDICADORES

Compañía Existencia

Articulo Costo del Inventario

Almacen Dias de Inventario

Clase de Articulo Costo Inventario Lento

Linea de Articulo Indice de Obsoletos

Tipo de Articulo Costo Inventario Lento



DIMENSIONES INDICADORES

Compañia Saldo Inicial

Agrupador Nivel 1 Saldo Mensual

Agrupador Nivel 2 Saldo Acumulado

Agrupador Nivel 3 Presupuesto

Agrupador Nivel 4 Presupuesto Acumulado

Nivel 1 Cargo Mensual

Nivel 2 Credito Mensual

Nivel 3 Flujo Acumulado

Nivel 4 Flujo Acumulado Ppto

Entidad

DIMENSIONES INDICADORES

Compañia Varios….

Entidad

Contenido Finanzas









GRACIAS POR SU ATENCIÓN
Si requieres de mayor información por favor contacta a       

Emma Zepeda ezepeda@mtpconsultants.com


