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SOLUCION DE TECNOLOGIA QUE
LLEVARAN SU NEGOCIO AL SIGUIENTE
NIVEL



"aM . Qué es BICIN?

Es un modelo analitico que trabaja con
datos provenientes de ERP’s y los
transforma en indicadores de desempeno
clave.
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Plug & Play con los siguientes ERP’s

eSolomon

eGreat Plains
eBusiness One
eArchivos Planos
eNavision (1Q06)

Aliminacion de Riesgo
AConfianza en los Procedimientos
Aacilidad de Implementacion
ASeguridad en la Inversion

A scalamiento Tecnolégico Asegurado
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Microsoft Oynamics
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aM Contenido BICiN

Modelos de Negocio que contempla
DISTRIBUCION

e\/entas

eCuentas por Cobrar
eCompras

eCuentas por Pagar
elnventarios

FINANCIERO

eBalances Generales
eEstados de Resultado
eFlujo de Efectivo
eIndicadores Financieros

IDIOMAS DISPONIBLES ﬁ ITAN&

Espariol ENTERPRISE i

Ingles . ANALYTICS i
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..M ¢cDonde se Almacena mi Modelo?

En un Cubo, el cual es basicamente una estructura de datos q
permite el analisis multidimensional de la informacion a través
del tiempo.
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..M ¢ Como esta Formado cada Modelo?

Dimension
NEs una cregoeapoia éua sepweltle desglosar una
m®t ri cao
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" Microsoft Dynamics



DIMENSIONES
Compafia
Articulo
Almacen
Clase de Articulo
Linea de Articulo
4 Segmentos de Articulo
Cliente
Clase de Cliente
3 Segmentos de clientes
Estado
Pais
Territorio
Vendedor
Tipo de Moneda
Tipo Documento
Folio documento
Fecha documento

Unidad de Medida

Contenido Ventas

INDICADORES

Ventas $ (Moneda Base)

Ventas $ (Segunda Moneda)

Ventas en Unidades

Margen $

% Margen

Costo de Venta

BackOrder $

BackOrder Unidades

Cantidad de Clientes

Cantidad de clientes nuevos en el afio
Cantidad de clientes nuevos en el mes
Bonificaciones$

Descuentos $

Flete $

Miscelaneos$

Objetivo Ventas $

Objetivo Ventas Unidades

Objetivo de Clientes Nuevos

A] Microsoft Dynamics
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Componentes
Gréficos

Tablasy
Celdas

Escenario Ventas reriodos

. Yentas
Comparativo Ventas Anual
.5 : : 7 - B ¢

.. '-':,':.

Todoz - Compary ﬂ Todoz - State ﬂ Todoz - Customer Categon ﬂ Todos - lkem Line i Corvverzian ﬂ {I Juliv 2005 ﬂé—@l

Todos - Teritary ﬂ Todos - Cugtamer ﬂ Todos - lkem Class I

[ay
AfoActual 422 256,774 $19.386.940 $24 517,113 $35.614.371 $31.442 313 $32 477,699 $42.775.920 $37.992.782 $23.240616 $48.942.097 $52.695.227 $28.853,
Afio Anterior 273,349,014 $13.564.577 $18.371.513 $23.820.855 $23.283.429 $22.332.780 $21.719.892 $29.027.355 $28.698.043 $26.249.203 $24 897316 $12.506,

% Diferencia R45 % 429% 35 % 495 % 80 45,4 % 969 % 09 19.0% 965 % M7z 13
Obietiva $427117.000  $27 964,304 $23977.938 $44.773,854  $35.088,952 $36.830.726 $37.214933  $52544 91 $27.332.027 $37.733.033  $43543.353 $21,96.
% Cobertura 985 % Ea5% 1022% 5% 896 % B2k 11435 % T23% ah.0% 1297 % 1210% 13
‘ i
ooy — “ertas
G5,000,000 -
50,000,000 -
aoo,ooa —
45,000,000 -
S0,000,000
008,000 = 36,000,000 =
20,000,000 =
ooo,000 — 25,000,000 =
20,000,000 =
15,000,000 =
000,000 —
- 10,000,000 = 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1
= :;2:::;'“ Ene Feb hdar Abr (L E Jun Jul Ago Sap Ot Mo Lric
o - [ | Target Revenue §
il 2005
Wariacion Iensual Julio 2005 Wariacion Anual
Vias Ppto % Dif Yias Pplo X Dif
$37.992.782 $52,504,931 123 % 3224, 207,138 $258,395,638 86.8 %
Acerca de. ﬁ"ihnn rarativo Anual jﬁ. Mensual-Objetivo ;Q Mensual Acumulado_ bﬁ. Mensual Afio Anterior
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DIMENSIONES

Compaifiia

Cliente

Clase de Cliente

3 Segmentos de clientes

Estado

Pais

Territorio

Vendedor

Tipo de Moneda

Tipo Documento

Folio documento

Fecha documento

Fecha de Vencimiento

Condicion de Pago

Contenido CxC

INDICADORES

Importe del documento

Saldo

Saldo Vencido

Saldo x Vencer

Saldo a 30 dias (Parametro)

Saldo a 60 dias (Parametro)

Saldo a 90 dias (Parametro)

Saldo a +90 dias (Parametro)

Saldo a +x dias (Parametro)

Dias de antiguedad de Saldo

Dias de Rotacion de Cartera

Pagos

Objetivo de Pagos

Objetivo de Rotacion de Cartera
AR \crosoft Dynamics



Escenario CxC Informacion

Gréfica

CxC

Tados - Company n lodus - Zustamer I Todos - State ﬂ Canwersidn I ‘I Julic 2005 ;l

Todos - Salesperson ﬁ Todoz - Country I

Mes Actual Mes Anterior

W Balance W Balance

W Overdue accourts receivalbe (30 davs) B Overdue accounts receivalbe (30 dayvs)
B Overdue accounts receivalbe (B0 days) B Overdue aczounts receivalbe (50 days)
B Overdue accournts receivalbe (90 days) B Cverdue accourts receivalbe (90 days)

Overdue accounts receivalbe (+ 90 days) Overdue accounts receivalbe (+ 90 days)

24m 23.63

Julio 15 t t
Balance $27.732,489 1000 % 1000% -B1%
Account Feceivable to expir $11.021,749 3897 = $13.085373 443% 1658%
Ovwerdue accounts receivabl $16.710.740  BO3 % $16.484910 BEVX  1EX
Ovwerdue accounts receivalb $10E72619 385X $10.967 245 3EEx 18
Owerdue accounts receivalb $7h4518 27 % $273.901 A% 1788 %
Owerdue accounts receivalb 118,427 A% $52.328 21263 %
Sdo Yencido + 90 Dias $5,1668,179 18E% $5.261,337 178% 18%

Acerca de_..
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DIMENSIONES

Compaiiia

Proveedor

Clase de Proveedor

3 Segmentos de Proveedor

Estado

Pais

Territorio

Vendedor

Tipo de Moneda

Tipo Documento

Folio documento

Fecha documento

Fecha de Vencimiento

Condicion de Pago

Contenido CxP

INDICADORES

importe del documento

Saldo

Saldo Vencido

Saldo x Vencer

Saldo a 30 dias (Parametro)

Saldo a 60 dias (Parametro)

Saldo a 90 dias (Parametro)

Saldo a +90 dias (Parametro)

Saldo a +x dias (Parametro)

Dias de antiguedad de Saldo

Dias de Rotacion de Cartera

Objetivo de Rotacion de Cartera



DIMENSIONES
Compafia
Articulo
Almacen
Clase de Articulo
Linea de Articulo
Proveedor
Clase de Proveedor
3 Segmentos de Proveedor
Estado
Pais
Territorio
Vendedor
Tipo de Moneda
Tipo Documento

Folio documento

Fecha documento

Fecha de Vencimiento

Condicion de Pago

Contenido Compras

INDICADORES

Compras (Moneda Base ) MN

Compras Unidades

A‘] Microsoft Dynamics



=G Contenido Inventarios

DIMENSIONES INDICADORES
Compaiiia Existencia
Articulo Costo del Inventario
Almacen Dias de Inventario
Clase de Articulo Costo Inventario Lento
Linea de Articulo Indice de Obsoletos
Tipo de Articulo Costo Inventario Lento

A‘] Microsoft Dynamics



Compafia

Agrupador Nivel 1
Agrupador Nivel 2
Agrupador Nivel 3
Agrupador Nivel 4

Nivel 1

Nivel 2
Nivel 3

Nivel 4

Entidad

Compafia

Entidad

DIMENSIONES

DIMENSIONES

Contenido Finanzas

INDICADORES
Saldo Inicial
Saldo Mensual
Saldo Acumulado
Presupuesto
Presupuesto Acumulado

Cargo Mensual

Credito Mensual
Flujo Acumulado

Flujo Acumulado Ppto

INDICADORES

Vari os ...

A] Microsoft Dynamics



Artus Designer - SUPERVISOR - Edo de Resultados Acum Sencillo

Finanzas

y -

F . = T = = — = m—

Estado de Regﬁﬂtadas (Acum),’
o b, 2y .

Eztado de Resultados i Indicadores Financieroz

doz - Company i Todos - Entidad i Pezog Corientes i Conversion i ﬂ Junio 2005 |ﬂ ;\@_

INPC 4] Junio 2005 m

Mensual ! Acumulado

Inarezos Menzuale: 34,385,350 Ingresos Mes Snterior 31 006,211
Junio 2005 - Rubro Zlnt Presupuesto EVWar MezAnterior Enk

o 01 AYEMTAS METAS 34,385,350 100.0% 36104E17 1000% -48% 30062171 1000% 109%
ay 02-COSTOS v GASTOS WaRIABLES 23121900 EF2E 24277935 EVZ2E  48% 21253266 BRGEE 88%
< 03-COMNTRIEUCION MARGIMAL 11,262,450  328% MB2EEZZ  328% 48% 9752945 315%  155%
Lo 04.-GASTOS DE PROD EM MY 105,037 3 110,341 3% 48E -37.030 1% 3838 %
S 05.-GASTOS DE OPERACION E465.233 188% E6799554 1BE%X 48%  599RE72  193% 7AE
= OB -UAFIR 4E93.074  13E% 4927727 13EE 48% 37 E02 122% Z238%
o 07.-CTO IMTEGRAL DE FINANCIAMIENTO 304,935 A% 320131 A% 48% F21.723 23% BT
=) 08.-0TROS IMGRESOS v GASTOS 1.001.323 29%  1.052.025 29% -48% 1449353 47% 309
SR 338621 98% 3.585.52 98% -48%  1.EB20527 2% 1090%
i) 10.-I5R 555,283 1.6% 583,158 16% -48% 1016114 33% 453
b 11.-PTU 143,200 A4 150,360 4% 48X 143,200 B 0

2 12-UTILIDAD META, 2,687 522 fAE 2822003 B 48E 461,213 15% 4827 %

cerca de... % Mensual ? Ecumuladu %Sencilln



3 Artus Designer - SUPERVISOR - Tablero Indicadores Financieros

‘Finanzas
Indicadores Financieros

>

\\ Balance Ge

'~

Todos - Company ! Todos - Entidad

OPERACION

UAFIR [ Activos Operativos

UAFIR /Ventas
UAFIR I Némina
Dias de Cartera

% Cartera Vencidad mas de 60 Dias

Dias de Inventario

% Inventarios Lento v Obsoleto

FINANCIEROS

UAFIR+DA/Gastos Financieros Netos

Apalancamiento

Utilidad Neta § Capital Contable

Deuda Total f UAFIR + DA,

RECURSOS HUMANOS

Trabajadores Planta

Trabajadores Eventuales

Empleados (incluye pagados x honararios)

Acerca de...

Total de Personal

Compara 1’ Dicierbre 2004 |:| o

Contra ﬂ Maoviembre 2004 |ﬂ =

Diciembre 2004 Noviembre 2004  Var % Var Objetivo Var % Var
26.94 % 28.63 % -1.69 % -59% 26.94 % 00 % 0%
1M1.75% 1317 % -1.42 % -10.8 % 1175 % 00 % 0%

0.97 1.04 -0.07 -6.7 % 0.97 0.00 0%
55 55 0.00 0% 50 5 10.0 %
11.01 % 15.20 % -419 % -21.6 % 25.00 % -13.99 % -56.0 %
36 34 2 59% 36 0 0%
8.00 % 7.00 % 1.00 % 143 % 38.75% -0.31 -719.4%
33.711 35.55 -1.84 -5.2% 33.1 0.00 0%
3.56 2.64 0.92 348 % 3.56 0.00 0%
37.74% 51.37% -13.63 % -26.5 % 31.714% 00 % 0%
2.83 0.54 2.29 4241 % 2.84 0.00 -4 %
100 100 0 0% 103 -3 -29%
5 5 0 0% 2 3 150.0 %
90 90 0 0% 88 2 2.3%
195 195 0 0% 193 2 1.0 %




4 Artus Designer - SUPERVISOR - Pasivo a Capital

" Finanzas
- Apalancamiento

-

W § I et

Balance General Estado de Resultados Flujo Efectivo Indicadores Financieros

Todos - Company n Todos - Entidad i Compara »4] Diciembre 2004 I_’] o

Contra ,1' Noviembre 2004 |’]

Diciembre 2004 Noviembre 2004 Yar Z ¥ar Objetivo Yar Z ¥Yar
HAPALANCAMIENTO
[ il 3.56 2.64 0.92 348% A 3.56 0.00 0%
Pastvo Circulante 169,389,942 94,682,166 74,707,776  78.9% A 135511953 33,877,989 25.0%
a Pastvo Largo Plazo 30,679,782 14,455,229 16,224,553 112.2% & 24,543,826 6,135,956 25.0 %
Capital Contable 56,263,711 41,267,995 14,995,716 36.3% A 45,010,969 11,252,742 25.0%
(Pasivo Circulante + Pasivo Largo Plazo) / Capital Contable Por cada peso de capital se adeudan 356  pesos

T e Gy SRy Gy ey GRSy SR Mmoo My & |
Ene Feb Mar Abr M ay Jun Jul Ago Sep Oct Nov Dic
® ~ctual
@ Anterior
® Objetivo

A

Acerca de...
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GRACIAS POR SU ATENCION

Si requieres de mayor informacion por favor contacta a

Emma Zepeda ezepeda@mtpconsultants.com

Famawy e g

primer piso, colonia roma, cp 06700, méxico df | tel: 52 (5



